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Sinopsis

Empresa lider en rehabilitacion de fachadas y cubiertas tanto industriales como arquitecténicas con mas de 10 afios de experiencia,
ubicada en la comunidad autbnoma de Catalufia. Con una sélida cartera de clientes y una presencia destacada en el TOP15 a nivel estatal

€n su sector.

Negocio

Rehabilitacion y obra nueva de cubiertas y fachadas industriales y
arquitecténicas : Restauracion integral de inmuebles para mejorar su
estética, funcionalidad y seguridad. Seguridad en cubiertas y
fachadas, lineas de ida barandillas

Eliminacion de amianto: Retiro de materiales nocivos como uralita,
cumpliendo normativas de seguridad.

Estructuras para fotovoltaicas y sobre cubiertas rehabilitadas y de
nueva obra.

Mantenimiento: Servicio de mantenimiento de cubiertas y fachadas
relacionadas con temas climatolégicos, hurtos o imprevistos en
grandes almacenes naves industriales y viviendas.

+ info

Finanzas
*  Compaiiia con crecimiento sostenido de Facturacion

* Margen del 30 - 35% sobre las obras ejecutadas,
incluyendo mano de obra directa

. Compaiiia con una sdlida estructura financiera, solvente.
* Ajustes de EBITDA existentes a falta de confirmarlos.
+ Confirming para pagos rapidos a autbnomos (10 dias).

Gestion de DSO (90 dias) y DPO (30-60 dias). Se factura
el 30% el dia de la firma.

* Autonomia Operativa: Departamento interno de ingenieria y disefio lo que permite la ejecucién directa de proyectos sin depender de

terceros.

» Diversificacion Sectorial: Presencia en todo tipo de sectores mayoritariamente de caracter privado.

» Perfil de cliente final: Comunidades de vecinos, industrias y grandes almacenes, propietarios de edificios residenciales y comerciales,

constructoras, clientes finales

+ Clasificacion y todos certificados posibles para poder licitar y concursar a obra publica. 1ISO 9001:2015, ISO 14001:2015, 1SO

45001:2018 & 1SO 50001:2018

Empresa

Socios : 1

Empleados : mas de 25

Datos Financieros
Facturacion:

2025- 11.000.000€
2024 — 9.300.000 €
2023 — 6.900.000€
2022 — 6.300.000€

EBITDA Ajustado :

2024 — 1.430.000 €
2023 - 830.000 €
2022 — 530.000 €

Proyecto operacion corporativa %I

Venta de la unidad productiva. El socio
actual garantizard una transicion fluida con
Su permanencia en la empresa como minimo
durante 6 meses.



. o K NIL FLEIX
SEI I I ng P rOJ ECt ref. 24REMAL910 % KAPITOL GONSULTING H nil@kapitol-consulting.com

& Business Acquisitions

+ 34931594399
Synopsis Company ﬁl
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Leading company in the rehabilitation of facades and roofs, both industrial and architectural, with over 10 years of experience, located owners ° 1
in the autonomous community of Catalonia. Boasting a solid client portfolio and a prominent presence in the TOP15 nationwide in its
sector. Employees : +25.
Business Finance
* Rehabilitation and new construction of industrial and architectural roofs *  The company has demonstrated consistent growth Financial Data @
and facades: Comprehensive restoration of buildings to enhance their in revenue over the years. AR,
' ' ' Revenue:
SCEIEHES, HLTEHOMEIIY, el EuEhy * High Margins: Projects yield a profit margin of 30—
. Roof and facade safety: Installation of lifelines, guardrails, and other 35%. 2025- 11.000.000€
safety systems. * Solid Financial Structure. gggg - 23888885
*  Asbestos removal: Safe disposal of hazardous materials such as fiber EBITDA adjustments to be confirmed o 6:300:000€

cement (Uralita), in compliance with safety regulations.

*  Uses confirming for quick payments to freelancers
(within 10 days). Manages DSO at 90 days and

* Maintenance: Roof and facade maintenance services for weather- DPO at 30-60 days. Invoices 30% of the project
related issues, theft, or unforeseen damages in warehouses, industrial value upon contract signing.
buildings, and residential properties.

+ info Transaction Project l@l

» Operational Autonomy: An in-house engineering and design department enables direct project execution without reliance on third
parties.Sector The transaction model focuses on the sale of the

company's productive unit, ensuring operational
continuity and an effective transition. The current
* End-Client Profile: Homeowners' associations, industries, large warehouses, residential and commercial property owners, partner commits to staying in the company for a

construction companies, and final clients. minimum period of 6 months, ensuring a smooth
transfer of knowledge, contacts, and critical

processes to the new owner.

»  Structures for photovoltaics: Installation on rehabilitated and new roofs. Adjusted EBITDA:
2024 — 1.430.000 €
2023 - 830.000 €

2022 — 530.000 €

» Diversification: Presence across various industries, primarily in the private sector.

+ Certifications & Public Tender Eligibility: Holds all necessary classifications and certifications to bid for public works, including 1ISO
9001:2015, I1ISO 14001:2015, ISO 45001:2018 & ISO 50001:2018.
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